BIENVENUE
Introduction
Film présentation
Organisation
Evaluation

La boite a outils
Etude de cas

Rappel Etude de marché /
persona (1h)
Créer son offre (1h)

A Visionner les videos
"Introduction" / "Examen
de fin de formation"

A Visionner les videos
"Etude de marché",
"Définir son
positionnement et ses
objectifs", "Business plan",

A Visionner les videos
"Créer son offre"

A Visionner les videos
"Investissements et couts"

A Comprendre le déroulé
de la semaine, les
objectifs de la formation,
pouvoir personnaliser son
projet

A Comprendre le
fonctionnement de la boite
a outils

A Comprendre le sujet de
I'examen final

A Savoir composer une
offre en accord avec la
demande du marché, ses
envies et ses moyens

A Comprendre les
principes de tarification,
de rémunération et
rentabilité

A Connaitre les pratiques
commerciales et légales

JOUR 3 Calculer ses tarifs (1h) et "Fixer ses tarifs" en vigueur
Communication
- Message,
positionnement, client
idéal A Savoir se positionner et
- Définir sa ligne A Visionner les videos définir son client idéal
éditoriale "Communication visuelle",
- Créer sa charte "Communication digitale”, |A Créer sa charte
graphique (moodboard, ["L'identité visuelle", graphique (moodboard,
JOUR 4 style, couleurs...) "Charte graphique " style, couleurs...)

AVRIL

Gestion entreprise

Les statuts

Les aides

Créer son entreprise
étape par étape que ce
soit cohérent sur le recap
des outils a faire

Rappel conduite
prospection / plan d'action
/ gestion d'un RDV
découverte (1h)

Faux rendez-vous client
orga (2h)

A Visionner les videos
"Choisir un statut",
"Comprendre un statut",
"Les outils de gestion de
son entreprise”, "Le
rétroplanning de la
comptabilité"

0 Visionner les videos
"Du prospect au client :
acquisition et conversion"
et "Vendre ses prestations
: méthodes"

A Savoir se positionner sur le statut
juridique de sa future entreprise

A Connaitre les obligations en vigueur

0 Savoir gérer sa treso

A Faire son plan d'action pour trouver
ses clients

ASavoir mener un RDV découverte

Réseaux sociaux

- Choisir un duo gagnant
: type de contenu et
réseau social

- Définir 3 objectifs de
communications en
utilisant la méthode
SMART

- Rétroplanning de vos
actions de
communication sur les 6
mois a venir

- Créer et optimiser son
compte Instagram

- Créer son feed
instagram

A Visionner les videos "Le
planning d'action”, "Le site
internet ou blog et le
référencement”,
"Instagram + feed "

B Planifier ses actions de
communication sur les 6 mois a venir

A Choisir un duo gagnant : type de
contenu et réseau social

A Définir 3 objectifs de communications
en utilisant la méthode SMART

A Créer et optimiser son compte
Instagram

A Créer son feed instagram




Shooting préparatif des
mariés / coiffeuse /
magquilleuse / robe /
costume / mannequin
Shooting couple
Shooting cérémonie
Shooting tables
Shooting photo pro
Flat le

O Avoir des visuels de soi en
installation, de décoration, de flatley,
pour pouvoir les utiliser sur ses futurs
moyens de communication

A Gestion du planning du shooting
































































